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La Camara de Comercio e Industria de Teruel
organiza el curso “COMO NEGOCIAR CON LA BANCA".

¢ Emprendedores, Auténomos, Empresarios y Familias que
necesitan negociar con la Banca.

* Profesionales de Finanzas, Marketing, Comunicacion y
RRHH en Empresas.

* Profesionales por cuenta ajena con responsabilidades
en las relaciones con Banca.

* Recientes estudiantes de grado/postgrado que desean
complementar su formacién.

e Saber relacionarse, gestionar.y sobre tado saber'negociar
con la Banca.

* Conseqguir la maxima liquidez al menor coste posible.

* Saber qué producto financiero solicitar y qué
documentacién aportar.

* Conocer los puntos clave para negociar en el actual
contexto econdmico.

EL COSTE DE ESTE CURSO ES DE 285 €

POR ALUMNO QUE FINANCIA AL 100% EL INAEM.

MODULO |
Introduccidn
Antecedentes financieros
Futuro inmediato de negociacion con la Banca
MOoDuLOo Il
(Qué y como financiarlo?
Mercado actual
Tipos y productos de financiacidn
MODULO 1
Claves Practicas de negociacidn con la Banca
Claves de Negociacidn
Anticipate a la Banca
MODULOD IV
Expedientes de financiacidn
Diagnastico inicial
Montaje del expediente
Presentacian en el banco
Seguimiento y cierre
MoDULO V
Casos Practicos
Estudio y realizacion de procesos de solicitud de financiacion
MODULD VI
Situaciones financieras "limite”
Concurso de Acreedores. Caracteristicas. Preguntas frecuentes
MODULO VI
Teatro de negociacidn
Simulacion de visitas a Directores de
Oficina o Responsables de Riesgos
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